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Von Direktkrediten zur Okobank

Wer kennt das nmicht. das x-te Ple-
num, bei dem die fehlende Kohle
zentral auf der Tagesordnung steht.
Und immer dieselbe Leier. Der Be-
trieb hat zwar nicht schlecht gewirt-
schaftet, aber dazu, die filligen Kre-
dite zuriickzuzahlen, dazu reichts
einfach wieder mal nicht. Also wie-
der. umschulden.

Die Maschine — Herz des Betriebs
und Garant der Existenz der 15 Kol-
lektivmitglieder - war ein Gelegen-
heitskauf. Aber wie giinstig auch
immer: wer hat schon mal eben
100000 Mirker flissig? Also Finan-
zierung ,.alternativ’’, 60000 Mark
kurzfristig von Freunden, der Rest
auf Wechsel, fillig in 2 Monaten.

Und von da an dreht sich das Fi-
nanzierungskarussell; der Wechsel
muf schnellstens umgewandelt wer-
den in Kredite; bei der Bank spielt
sich nichts ab, die unmittelbaren
Freunde sind schon abgegrast, sind
also jetzt die Freunde der Freunde
dran; und andere Not macht er-
finderisch: warum nicht die Kunden
um Kredite anhauen, das durch-
bricht auflerdem das anonyme Ver-
hiiltnis Produzent —Konsument,

Aber was man sich auch immer
einfallen lift: weder die Freunde
noch deren Freunde und auch nicht
die Kunden haben die Moglichkeit,
iber lingere Zeit auf ihre Erspar-
nisse zu verzichten. Das neue Auto,

Stand: 2.10.1984

dic Wohnungseinrichtung, der Ur-
laub oder der Start ins lange geplante
cigene Projekt Sparen ist nicht
Selbstzweck und wir ziihlen nicht
gerade die Millioniire zu unserem
Bekanntenkreis.

So entwickelt sich ein neuer Ar-
beitsplatz im Kollektiv: der Kredit-
jongleur. Er sitzt meistens im Biiro
vor Bergen von Rechnungen und
iiberlegt, wen man nach der dritten
Mahnung noch mit Ratenzahlungen
vertrosten kann. Ansonsten macht
er Druck im Plenum: wo Kriegen
wir neue Kredite her?

Und mit dieser allseits geflirchteten
Frage verwickeln sich die sowicso
vorhandenen Probleme untereinan-
der zum Gordischen Knoten: wieso
schaffst Du eigentlich nicht mal ei-
nen Kredit bei, schliefilich engagierst
du dich sonst auch nicht gerade
iibermifig und daf du in so 'ner Si-
tuation in Urlaub gefahren bist, das
werden wir auch nicht vergessen...
So und so dhnlich, und das hin und
zuriick.

Am Anfang ist das ja noch reizvoll,
die scheinbar ausweglose Situation
mit immer neuen Tricks und Einfiil-
len immer wieder doch zu meistern.
Aber nach drei, fiinf oder mehr Jah-
ren und nach dem Verschlei von
drei, fiinf oder mehr hoffnungsfro-
hen  Finanzierungsjongleuren st
man doch irgendwann so weit, den

Baorsenplatz: Hagen

Sinn des Ganzen infrage zu stellen

Ich mdéchte nicht wissen, wieviele
Kollektive an dieser Frage irgend-
wann mal entnervt und zerstritten
aufgegeben haben. Ich weils aber,
dats das traditionelle ‘iplr,l zuneh-
mend aussichtsloser wird. Einerseits
wird der Finanz- und Kreditbedarf
der Kollektive grober, zum anderen

ist der Kreis der auf Kredite An-
sprechbaren nach Jahren einfach
erschopft das Spiel wird zum
Trauerspiel.

Es ist von daher mehr als erfreu-
lich, daB seit gut einem Jahr inner-
halb unserer Bewegung Ansitze ent-
wickelt werden, dieses Kreditie-
rungsproblem aus den Zufilligkei-
ten und Unzulinglichkeiten raus in
eine organisierte und handhabbare
Form zu bringen. Das 15t zunédchst
der von Stattwerke in Berlin ent-
wickelte und mittlerweile von den
meisten  regionalen  Netzwerken
ibernommene Ansatz der Direkt-
kredit-Vermittlung.

Dabei geht es im Prinzip um die
Vermittlung des Kontakts zwischen
Zentren, die Geld haben und mit
selbstverwalteten Betrieben sympa-
thisieren, d.h. diesen ihr Geld befri-
stet zur Verfugung stellen wiirden,
statt es zur Bank zu tragen — und
den Betrieben, die solche Kredite
brauchen.

In der Praxis handelt es sich um
eine bundesweit durchgefithrie Kam-
pagne, bei der solchen potentiellen
Kreditgebern die Moglichkeit und
Sinnhaftigkeit dieses | alternativen
Sparens” deutlich gemacht wird. In
der Tat wird ja nicht nur etwas Sinn-
volles finanziert — der Aufbau einer
am Menschen orientierten Wirt-
schaft — sondern zusitzlich Schiid-
liches verhindert. Die Banken ,.ar-
beiten™ mit dem Spargeld, und am
meisten ist allemal zu verdienen in
Spekulationsgeschiften und in der
Ristung. Derzeit gibt's — glaube ich

die hochsten Zinsen tberhaupt
bei amerikanischen Staats-Anleihen,
und was der Reagan mit der Kohle
macht, ist allgemein bekannt.

Finden sich nun , Alternativ-Spar-
Willige™, so wird deren Kredit erst
mal nem Treuhandkonto | ge-
parkt”: dies solange, bis das regio-
nale Vermittlungsbiiro dem Kredit-
geber einen selbstverwalteten Be-
trieb priisentieren kann, den dieser
kreditieren mdéchte. Das Vermitt-
lungsbiiro mufl also parallel zur
Geldsammelkampagne einen Katalog
selbstverwalteter Betrichbe erstellen
mit den entsprechenden Selbstdar-
stellungen und mit den Beschrei-
bungen der jeweiligen Investitions-
vorhaben.

Der Rest ist dann relativ einfach.
Der potentielle Kreditgeber wird
mit dem Betrieb seiner Wahl zusam-
mengebracht; zwischen Kreditgeber
und Betrieb werden die Kreditbe-
dingungen ( Laufzeit, Zinsen, Sicher-
heiten) ausgehandelt und vertrag-
lich abgesichert; das Dircktkredit-
Vermittlungsbiiro erhilt fiir seine
Titigkeit einen Prozentsatz der
vermittelten Summe (0.5 - 1 %)

Ganz wichtlig dabei ist noch, dab
die Kreditvermittlung nicht als blo-
Be Finanztransaktion verstanden
wird, sondern verbunden ist mit in-
tensiver Beratungstitigkeit. Die Ver-
mittler brauchen dazu entsprechen-
de  betriebswirtschaftliche Kennt-
nisse, geniigend Uberblick ber den
Markt, um die Chancen des betrieb-
lichen Vorhabens einschilzen zu
konnen und vor allem weitreichen-
de Kenntnisse des Innenlebens
selbstverwalteter Betriebe und der
Situation der Gesamtheit der Be-
tricbe in der Region. Kenntnis des
Innenlebens deshalb, um die Sicher-
heit der Rilckzahlung einschitzen
7zu konnen (dingliche Sicherheiten
fehlen in der Regel), Kenntnis der
gesamten Szene deshalb, weil der an
einen  Betriech vermittelte Kredit
und du. damit getiitigte Investition

- Veranderung| Verandorung
Aktien zum Vortage| Tendenz | Rohstoffe | zum vortage| Tendenz
AEG +5 scheullich | Eiche + 4 getestigt
ASH +2 gefestigt Bier +7 Prost
Bionix 1 weill nix Kiefer ‘6 abwartend
Blatterwald ] |ansteigend || Leingi 2 kiebrig
Caro +3 uneinheitl, || Mosil 5 hiufig
Club Voitaire | +2 gefestigt Schrott 0 aufwarts
Die Grinen 0 ansteigend | Spaghett +9 voll
Elefant 2 abwiirts Umweltpapier| + 12 lesbar
Giraffe 1 autwirts Wein +4 gepanscht
Krach&Chaos (4] haufig Wolle +3 ansteigend
November o finster
Okobank n, notiert
Oktaber +6 goiden
SovaA 4 abwartend
UFO 6 salten
Zind-Sarz 8.7 1f|nu
Gesamttendenz: Anfangs wechselhaft, spater aufheiternd, zum Schiufl
klar

Stimmung: schwierig bis optimistisch
Letzte Nachricht:
begibt eine Wandelanleihe zu 8,5 %

Der Verband der

selbstverwalteten Betriebe Hessen

bei enger werdendem
Markt schnell dazu fihren kann,
dab andere selbstverwaltete Betriebe
der gleichen Branche in #Wettbe-
werbsnachteile und moéglicherweise
s Schleudern geraten. — Soviel zu-
st zur Direktkreditvermittlung.
Vorteile gegeniiber der oben
geschilderten Situation des betriebs-
bezogenen Kreditmanagements lie-
gen auf der Hand:
~ Durch die bundesweit einheitlich
durchgefiihrte Kampagne werden
wesentlich mehr potentielle Kre-
ditgeber erreicht.

Die Kreditvergabe wird ,,objek-
tiviert”, dih. kommt endlich
runter von der Ebene der Bettelei
einerseits und des gdnnerhaften
Mizenatentums auf der anderen
Seite. Auch weniger PR-gewandte
Kollektive haben eine Chance,
an solche Kredite ranzukommen
Die auf dem Trevhandkonto ,ge-
parkten” Gelder machen Um-
schuldungsmafinahmen einfacher
Die Entwicklung des Einzelbe-
triecbs steht stirker im Zusam-
menhang der Entwicklung der
Gesamtheit der Betriebe, d.h.
die gegenseitige Konkurrenz wird
abgemildert.

Dennoch reicht das neu geschaffene

Instrumentarium der Direktkredit-

Vermittlung nicht aus, die Finanzie-

rungsprobleme der Betriebe zu

losen.
Es handelt sich nach wie vor um
Kurzzeit-Kredite, d.h. die Til-
gungslasten sind in der Regel
hoch.

— Die Entscheidung verbleibt beim
Kreditgeber, d.h. es kann einem
Betrieb auch passieren, dafd er
keinerlei Kredit kriegt, obwohl
er die Voraussetzungen in glei-
cher Weise wie alle anderen er-
filllt. Besonders problematisch
wird das bei notwendigen Folge-
krediten.

Immobilien und andere Grofivor-
haben sind nur schwer zu finan-
zieren, weil es dabei immer um
lange Laufzeiten geht und nur
grofle Summen, d.h. eine Viel-
zahl von Kreditgebern mufd fiir

solche Projekte gewonnen wer-
den.
Und der gewichtigste Einwand
schlieBlich aus der Stattwerke-

Praxis des letzten Jahres: es kommt
insgesamt nicht genug Geld zusam-
men, die Mentalitit des deutschen
Sparers verlangt nach Sicherheiten
und nach einem Modus der Abwick-
lung, den er kennt und in dem er
solche Sicherheit vermutet.

Aus dieser Erfahrung leitet sich lo-
gisch ab die Entwicklung von Instru-
menten, die die Sicherheit gewihr-
leisten konnen und die Entwicklung
einer eigenen Bank, die fiber diesen
Status und die damit gegebenen
Moglichkeiten  allseits vertrauter
Abwicklung Seridsitiit und Sicher-
heit garantiert.

Gegriindet  werden sollen sog.
Kredit-Garantie-Gemeinschaften.
Dies sind Einrichtungen, die nach
dem  Kreditwesengesetz  (KWG)
funktionieren, aber nicht wie Ban-
ken Geld verleihen, sondern dem
Kreditnehmer die = notwendigen

i iften zur Verfiigung stellen,
damit er bei der ,Hausbank™ den
gewiinschten Kredit auch Kriegen
kann.

Gespeist werden solche Kreditga-
rantiegemeinschaften aus Mitteln
der offentlichen Hand, aus halb-
staatlichen Mitteln und aus Eigen-
bei der beteilipten Betriebe.
I gibt solche KGGs in allen Berei-
chen der Industrie, des Handwerks
und des Handels (angeblich um die
350 KGGs in der BRD). Nicht selten
werden sie genutzt, um , verdeckt™
zu subventionieren, indem zusiitz-
liche Riickbiirgschaften des Landes
gewihrt und die Verluste der jewei-
ligen KGG damit (= aus Steuergel-
dern) immer wieder ausgeglichen
werden.

Eine Kreditgarantiegemeinschaft
kann nach dem KWG Biirgschaften
leisten bis zum | B-fachen thres Ein-
lagenkapitals.

Um dies an einem Beispiel zu ver-
deutlichen: in Hessen wird die Ge-
samtheit der Betriecbe als Verein
(Verband) zu 100% Besitzer der
KGG fiir Selbstverwaltung GmbH.
Diese erhilt ihr Betriebskapital von
2 Mio. Mark als einmalige Zuwen-
dung aus Landesmitteln (wird der-
zeit verhandelt im sop. ,,7-Mio-
Programm"™). Danach sind die hes-
sischen Betriebe in der Lage, m
diesem Instrument, bei dem nur si
das Sagen haben, Kredite zu
ver en bis zur Gesamthohe von,
36 Mio. Mark (wobei die Banken-
aufsicht am Anfang mit Hinweis aul
das angeblich erhéhte Risiko bei
Krediten von selbstverwalteten Be-
tricben den Multiplikator 18 sicher-
lich auf 10 oder sogar 5 herunter-
schrauben wird; aber auch das
bleibt dann noch eine bedeutende
Mandvriermasse).

In Berlin gibt’s (noch) kein 7-Mio-
Programm, aberauch dort stehen die
Chancen zur Grindung einer KGG
Selbstverwaltung nicht schlecht.
Hier ist soweit ich weif die
Kirche bereit, einen grofieren Betrag
beizusteuern. Das hessische Modell

hoffen wir — wird Pilotfunktion
fir andere Bundeskinder haben, so
da in zwei, drei Jahren auf Linder-
ebene iiberall solche Kreditgarantie-
gemeinschaften den  selbstver-
wilteten Bereich existieren.

Schwieriger zu bewerkstelligen ist
die Sache, die das gesamte Selbstfi-
nanzierungskonzept abrundet und
zu einer hieb- und stichfesten Ange-
legenheit macht: die Grindung der
eigenen (Oko-)Bank.

Sie soll die Bank werden, liber die
die gesamte Bewegung ihre Finan-
zierungsgeschiifte abwickelt. Die
Summe der anztransaktionen,
d.h. der Kredite, der Spargelder
usw. aller Leute, die sich ,zur Be-
wegung'® zihlen ist — da braucht
man nicht hochzustapeln — enorm.
Und an allen diesen Geschiften ver-
dienen die Banken, d.h. genau die,
die am allerwenigsten Interesse da-
ran haben, daf sich die Gesellschaft
in der von uns gewiinschten Rich-
tung verindert.

In dem Moment, wo wir mit Geld
umgehen, stabilisieren wir also das
System, das wir bekimpfen. Und
dies deshalb, weil es keine Alterna-
tive gibt.

Die Alternative zu Geldgeschiften
iiberhaupt wird es wohl auch auf
langere Sicht nicht geben. Eine Al-
ternative zu den bestehenden Ban-
ken zu schaffen aber liegt in unse-
ren Moglichkeiten.

Motto: man nehme, nimlich 6 Mio
Mark Eigenkapital und zwei befugte
Bankleiter und beantrage damit die
Zulassung als Geschiiftsbank.

Dieser Antrag wird das Bundesauf-
s mt fiir das Bankwe sicher
irritieren — verhindern wird es die
Bankgrindung letztlich aber nicht
konnen.

Irritiert reagieren werden noch an-
dere, vor allem der genossenschafi-
liche Prifungsverband, weil diese
Bank als Genossenschaftsbank ge-
griindet werden soll, wodurch

die Spargelder der Oko-Bank iiber
den Sicherungsfonds der Genos-

=

senschaftsbanken abgesichert
sind, und
den Oko-Bank-Sparkunden die

Teilnahme am

freiziigigen Spar-
verkehr"

der Genossenschafts-

banken ermdglicht wird.
Dies ist eine sehr wichtige Ge-
schichte,

gestattet es doch den
.‘ip'.rrcrrl. bei  jeder
k, Sparkasse oder Raiff-
¢ das Oko-Bank-Spar-
buch zu fihren, d.h. Einzahlun-
gen zu Jeisten und Abhebungen

Zu titigen

Der gku Bank-Sparer hat also
die Filiale vor Ort, die er braucht,
ohne dath die ﬁkchank gezwun-
gen wiire, gleich liberall kostspie-
lige Filialen selbst zu unterhalten.

Mit dem genossenschaftlichen Prii-
fungsverband haben — habe ich mir
sagen lassen — sowicso noch einige
von uns ein Hihnchen zu rupfen.
Die zu erwartende Verschleppung
oder versuchte Verhinderung des
Aufnahmeantrages der Oko-Bank-
Genossenschaft konnte ein erster
Punkt sein, einmal gemeinsam ernst-
haft mit dem Dachverband der Ge-
nossenschaften umzugehen.

So viel in Kiirze zu den Zulassungs(
schwierigkeiten.

Aber soweit ist die Sache noch
lange nicht. Die Schwicrigkeiten vor-
her liegen auf zwei Ebenen:

die Beschaffung der 6 Mio. Ein-

lagekapital, und

die Entwicklung einer tragfihigen

winfrastruktur” fiir die Bank.
Zuniichst mal diesen letzten Punkt:
Die Oko-Bank soll die Bank der Be-
wegung werden, und d.h. sie darf
nicht von einigen Managern einfach
in di¢ Landschaft gepflanzt werden,
sondern muls von einer moglichst
breiten Basis entwickelt und kon-
trolliert werden. Die | Bank der
Bewegung” soll also keine Bank fiir
die Bewegung werden (das auch),
sondern eine, die , Bewegung in die
Bewepung bringt™, d. h. Diskussions-
prozesse in Gang setzt und aktives
Engagement produziert und umge-
kehrt ihre konkrete Ausgestaltung
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iiher gerade diese Diskussionspro-
zesse erfihrt. Die Oko-Bank also als
nbewegte Bank", wie es Michael
Makowski formuliert. Der Liebli

stoft oder allzugrofie Schwierigkei-
ten in der Handhabung auftreten.

Initiativen zur Griindung solcher
Finanzkooperativen werden derzeit
vorbereitet oder schon konkret an-

gedanke der Stattwerke ist eine Oko-
Bank, die ber breite Diskussions-
Prozesse und verstdrktes Engage-
ment der Betroffenen und Interes-
sierten vor Ort so dezentral ausge-
staltet werden kann, daf das zen-
tralistische Element sich auf rein
verwalterische brirokratische Funk-
tion beschrinkt. Also: in Frankfurt
zwar ,die Zentrale” in Form des
Cumputcrs und der Verwaltung, die

di Bank hi in den
chlcnen in der Fnrrn von sog. ., Fi-
nanzkooperativen”, attet

von einigen der regionalen
Netzwerke.

In der Zwischenzeit - und damit
komme ich zum anderen grofien
Problem — arbeitet der in Frankfurt

iindete Verein F de + Forde-
rer der Oko-Bank e. V. weiter, bis
die Finanzkooperativen existicren
und das Konzept auf rechtliche und
praktische Durchfiihrbarkeit hin
tiberpriift worden ist.

Es geht ganz zentral um das Auf-
bringen der 6 Mio. Mark, des erfor-
derlichen Eigenkapitals zur Bank-
Griind die in Anteilen von

mit weitreichender Vollmacht und
Autonomie.

Wie kann man sich das vorstellen?

In den Regionen bilden sich Ver-
eine, in denen sich alle die zusam-
menfinden, die Ernst machen wol-
len mit der Verdnderung der Gesell-
schaft und erkannt haben, wie
wichtig dafiir ein autonomes Finan-
zierungsinstrument ist. Das sind so-
wohl Kapitalgeber als auch die
potentiellen Kreditnehmer (d. h. die
Betriebe), es sind Leute ,,vom Fach"
(Banker und Betriebsberater) und
es sind Vertreter der relevanten po-
litischen Stromungen. Diese Vereine
leisten zweierlei:
— Sie bringen Spenden- und andere
Gelder auf als Betriebskapital fir
eine GmbH, die sic zu 100% be-
sitzen.
Sie fithren die Diskussion um
Vergabekriterien, die der jeweili-
gen Region angemessen sind,

Sieben oder mehr solcher Finanz-
kooperativen griinden mit den Ge-
schiiftsanteilen ihrer GmbH's dann
die Oko-Bank-Genossenschaft.

Ein fachlich qualifiziertes Mitglied
der Finanzkooperative wird nun-
mehr umgekehrt von der Oko-Bank
e G mit Prokura ausgestattet, ist also
formal Angestellter der Bank, wo-
mit die rechtliche Seite der Angele-
genheit sichergestellt ist. De facto
aber — das dirfte klar geworden
sein — ist dieser Prokurist seit Jah-
ren eingebunden-in die Diskussion
der Region, in der er arbeitet. Er
steht genau dort unter Kontrolle
und Rechtfertigungszwang.

fch muf sagen, dald ich mit dieser
Vorstellung  ausgesprochen sympa-
thisiere und hoffe; dab sie nicht auf
rechtliche Verhinderungsgriinde

100 Mark auf ein Treuhandkonto
gesammelt werden.

Sammlung von Adressen fiir den
WANDELSBLATT-Versand hat
schon alleine iber 2000 Betriebe

Zebracht™, darunter mehr als die
Hiilfte Lﬁden. Ob Naturkostliden,
Buchliden, 3. Welt-Liden, Bouti-
quen, Cafes, Kinos, Kneipen — ihr
alle habt Publikumsverkehr und die
meisten von euch haben lingst in-
tensivere Kontakte mit ehemaligen
»Nur-Kunden' hergestellt.

Wenn ihr diese Kontakte jetzt der
Bewegung — euch recht unmittelbar
selbst also — zur Verfiigung stellt,
wenn ihr bei euch die Diskussion
um die Bankgriindung und die Not-
wendigkeit der Eigenkapitalsamm-
lung fihrt, dann ist dies der beste
und effektivste Weg, mit dieser Sa-
che zum Ziel zu kommen.

Der beste deswegen, weil es der
Bank nur gut tun kann, wenn ihre

6 Mio. Mark — das ist i viel
(der Herstatt gehort dafiir gepriigelt),
und doch heiBt es, auf den Kreis
der bundesweil zu Interessierenden
bezogen, auch wieder nicht so viel.
60000 Personen, die sich mit
100 Mark beteiligen oder 30000
mit 200, und der Kis® ist gegessen.

WANDELSBLATT

Regionale Kontaktadresse:

Ellen anmann, Journalistenar-
< LT :
8000 Miinchen 2

Libellus-Verlag, Gerhard, Augu-
stenstr. 82 A, 7000 Stutigart |
Ziind-Satz, Gaisbergstr. 97, 6900
Heidelberg 1, Tel.: (06221) 13402
Lebensgemeinschaft im Dhrontal,
Dorwiese 4, 5552 Morbach / Mer-
scheid

Maria Springenberg, Verdistr. 27,
4010 Hilden

Graphische Betriebe, Constantin
Bartning (Oktoberdruck), Paul-

Lincke-Ufer 44 a, 1000 Berlin

urpsriinglicl Kapit lzeb aus
dem unmittelbaren Umfeld der Be-
triebe kommen. Das wird viele Dis-
kussionen, die spiter zu fithren sind
(Risikobereitschaft der Bank, Ent-
wicklung von Kriterien besonderer
Forderungswiirdigkeit, d.h. Zinsver-
billigung etc.) erheblich vereinfa-
chen.

Unmittelbares Ergebnis der Ge-
spriche zwischen Stattwerke, re-
gionalen Netzwerken und dem Oko-
Bank-Freundeskreis bei der Projekt-
messe war die Entscheidung, diesen
Verein Freunde + Firderer so bald
wie mdglich zu dezentralisieren,
d.h. zu regionalisieren.

Gewiinscht ist der folgende Ah]auf

Kriterien fiir die Arbeitsfihigkeit
sind inhaltlicher und praktischer
Art: Keine an der Mitarbeit interes-
sierte Gruppierung der Bewegung
darf ausgeklammert werden; der
Regionalverein mufs 100000 Mark
Treugelder gesammelt haben und
mindestens 100 Mitglieder zihlen
(die Zahlen haben damit was zutun,
dab zur Arbeitsfihigkeit dazugehort,
| ein Biiro mit einem Men-

n sich F

Forderer der Oko-Bank zu&ammun.
filhren die Diskussion um die Aus-
gestaltung der Bank, betreiben die
Offentlichkeitsarbeit, versuchen ins-
besondere, alle relevanten Gruppie-
rungen der Region in die aktive
Mitarbeit mit einzubeziehen und

Regional schliet F

Das Problem besteht darin, diese
30000 oder 60000 iberhaupt zu
erreichen, um ihnen die Idee nahe-
bringen zu kdénnen. Werbung iiber
Zeitungen ist teuer und der Versand
der Informationsmaterialien, von
zwei oder drei Stellen aus bundes-
weit, verschlingt Unsummen. Aufier-
dem ist es mil nur schriftlichem
Info-Material nicht getan. Dazu ge-
hort unbedingt auch die lebendige
direkte Diskussion am Ort.

Hier liegt ein gut Stiick Hoffnung
nach wie vor darin, dab ihr alle
aktiv werdet. Eine erste flichtige

lichst intensiv Gelder auf das
Treuhandkonto zu sammeln.

Sobald neun solcher Regionalver-
eine arbeitsfihig sind, wird die Sat-
zung des Gesami-Vereing so verin-
dert, dall es den jetzigen zentralen
Vorstand nicht mehr gibt. Der Vor-
stand setzt sich dann zusammen aus
gewihlten Vertretern der Regionen,
proportional nach deren Mitglieder-
stirke. Vorstands-Sitzungen gewin-
nen damit den Charakter von Ver-
treter-Tagen, bei denen Impulse aus
den Regionen eingebracht und in
die jeweils anderen Regionen rick-
vermittelt werden kénnen

schen besetzt betreiben zu kénnen).
Unser Aufruf an euch ist daher,
solche regionale Arbeit zu initiieren
bzw. euch schon bestehenden Ini-
tiativen anzuschliefen, damit die
Demokratisierung auch der Vorliu-
fer der Bank-Strukturen méglichst
bald vollzogen werden kann.
Wer es ernst meint mit der Kritik,
es werde viel zu viel (,,nur noch™)
iiber Geld geredet, der sollte sich an
die Arbeit machen, die beschriebe-
nen Selbstf]
mit aufzubauen. Damit wir dieses
Thema in 2 Jahren als erledigt ab-
haken konnen.

Geld wird zwar auch dann noch
Thema sein, in den Gruppen und
bei Gruppentreffen aber micht
mehr in der driickenden, belasten-
den Form wie derzeit.

Wir drucken die Beitrittserklirung
zum Verein und als Kapitalgeber fiir

die Oko-Bank hier nochmal ab, da-
mit ihr's einfacher habt, einzustei-
gen. Eine einfache Post- und/oder
Zahlkarte tut’s aber auch.

An die Liden nochmal der Hin-
weis, daB es eine Informationsbro-
schiire zur Oko-Bank gibt, in der
kurz das Wesentliche beschrieben
ist. Diese Broschiire (und entspre-
chende Plakate) kénnt ihr beim
Frankfurter Oko-Bank-Biiro anfor-
dern. Vom Verkaufspreis (1,50 DM)
kénnt ihr 30% einbehalten. Sché-
ner ist natirlich, ihr vertreibt die
Broschiire aus Solidaritiit und rech-
net in voller Hohe ab. Das Geld fiir
die Offentlichkeitsarbeit kommt
aus den Mitgliederbeitrigen und
den Zinsen der schon gesammelten
Treugelder und reicht hinten und
vorne nicht.

Hier die Bezugsadresse:

Verein Freunde + Forderer der
Okobank e. V.

Niederurseler Str. 7

6370 Oberursel 5

Tel. 06171/75030

Im WANDELSBLATT wird weiter-
hin ausfithrlich iber die Entwicklung
im Bereich der Selbstfinanzierung
berichtet werden.




