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Viel Feind — Viel Ehr 2?

Diesen Artikel zu schreiben fdllt uns nicht leicht: wir
kénnen uns Erfreulicheres vorstellen, als ausgerechnet in
der BASIS die schmutzige Wische von bundesdeutschen Linken

zu waschen.

7umal einer der wesentlichsten Inhalte der Bewegung, die
wir mit allen Freunden gemeinsam versuchen aufzubauen, der
Wiederaufbau von Moral, von Zuneigung, von Vertrauen, von
praktischer und gefilhlsmiBiger Solidaritdt sein soll, an
Stelle von MiStrauen, Neid, Egoismus und Abgrenzung, die
jahrelang das Verhidltnis der Linken zueinander geprégt

haben

Im Meﬁent stehen wir, die Arbeiterselbsthilfe in Frank-
furt, im "Kreuzfeuer der Kritik" - und das ist eine sehr
verharmlosende Beschreibung des Sachverhalts. Gegen Kritik

empdren" .

nis ausgelegt.

haben wir namlich absolut nichts, im Gegenteil: daran
kann man sich abarbeiten, das eigene Verhalten lberpriifen,
verdndern ... nur dber Kritik kann man weiterkommen.

Das Problem: Kritik in diesem Sinn ist das, was zur Zeit
gegen uns l3uft, nur sehr begrenzt. Das meiste ist Teil

einer umfassenden Diffamierungskampagne.

Und da sind wir nun ibel in der Klemme: reagieren wir of-
fentlich auf die Verddchtigungen, denen wir ausgesetzt

gung. Unterschwellig bleibt beim "neutralen" Leser immer
ein Teil der Verleumdung hingen, nach dem Motto: "wenn da
nix dran wire, dann wiirdet ihr euch doch nicht so dagegen

Reagieren wir nicht, in der Hoffnung, die Leser der Anschul-
digungen miiften doch selbst merken, wie hier diffamiert
wird, so wird uns dieses Schweigen als Schuldeingesténd-

Im Zweifelsfall immer gegen den Beschuldigten.

Wie das mit der linken Uffentlichkeit in Zukunft weiterge-
hen soll, ist uns nicht klar. Klar ist aber, daB zumindest
unsere Freunde - und als solche begreifen wir die Leser
der BASIS - so umfassend wie mdglich ilber den Hintergrund
der Auseinandersetzungen informiert sein sollen.

hier im POVO-Teil michten

wir die Verleumdungskampagne beschreiben, die die "VINOC"

werden — mit Leserbriefen in den entsprechenden "linken = o

Medien" -, dann hat das immer den Geruch von Rechtferti-

in Neu-Isenburg gegen uns eingeleitet hat. Diese Kampagne

wird soeben auf eine "qualitativ neue Stufe" gehoben durch

einen Belieferungsboykott fiir okzitanischen Wein, den die
/INOC" speziell gegen die ASH organisiert ...

MEINE BAUERN -
DEINE BAUERN!

....oder uber die
SCHWIERIGKEIT SOLIDARISCH

ZU BLEIBEN !

£s beginnt, wie immer, ganz harmlos: wir
natten-bei uns diskutiert, daB wir die
Mdglichkeiten der Krebsmiihle, in die wir
eben umgezogen waren, "politisch nutzen"
wollten, Viel war damals nicht drin fiir
uns, weil wir alle Hande voll zu tun hat-
ten, das Projekt, dessen monatlich anfal-
lende Kosten wir unterschatzt hatten,
uberhaupt halten zu konnen. Immerhin

miBte es trotzdem moglich sein, per
wandzeitungen oder ausgelegten Flugbldt-
tern und Broschiiren unsere Kunden mit

mehr zu konfrontieren als mit uns selbst
und unseren Mdbeln. Von LIP hatten wir viel
gehort: was lag ndher, als deren Uhren bei
uns mit Zu verkaufen. Flir die LIPs eine so-
iidarische Aktion, fir uns die Mdglichkeit,
die politisch Interessierten unter unseren
Kunden kennenzulernen, mit denen in eine
Diskussion zu kommen.

soweit der Rahmen unserer Diskussion.

Oie Wolle vom Finkhof haben wir in dem
Sahmen verkauft, LIP-Uhren, Tonwaren ei-
nes befreundeten Topfers, Kerzen von ei-

ner Landkommune und anderes,

Irgenawann erfuhren wir vom Wein-Direkt-
Verkauf der Neu-Isenburger. Beate und Rai-
ner hatten die aktivsten Vertreter der
UMIVOC" (Bewegung okzitanischer Winzer)
kennen und schitzen gelernt. Diese hatten
in den sehr vehementen und militanten Aus-
einandersetzungen gegen die Existenzbe-
drohung der okzitanischen Winzer durch
den massenhaften Import billigen Ver-
schnittweins eine fiihrende Rolle ge-
spielt und waren mittlerweile Gkonomisch
am Rand des Ruins.Die Idee wurde geboren,
den Wein dieser Winzer teilweise auf Fla-
schen abzufiillen und nach Deutschland zu
exportieren. Der Verkauf des Produkts

war eine sehr wirksame Ergdnzung der Of-
fentlichkeitsarbeit Uber die Situation in
Okzitanien. AuBerdem entwickelte sich da-
raus eine wirksame materielle Hilfe fir
die betroffenen Winzer.

Urspringlich war das Konzept rein idea-
listisch: niemand sollte am Verkauf des
Weins verdienen, verkaufen sollten nur die
Leute, die auch im unmittelbaren Kontakt

zu den Winzern standen. Das sollte gewdhr-

leisten, dap sich aus dem Weinverkauf kein
Weingeschaft entwickeln kdnnte.

Das hat sich in der Form natirlich nicht
durchfiinren lassen. Als wir in Kontakt

mit den Neu-Isenburgern kamen, hatten die
neben dem "Verein zur Forderung der deutsch-
okzitanischen Freundschaft" mittlerweile
die "VINOC GmbH" gegriindet, iber die fast
der gesamte Weinimport abgewickelt wurde.
Es gab ein breitgefdchertes Weinvertriebs-
netz quer durch Deutschland von ca loo
Vertreibern, in der Regel Buch- und Bio-
Laden und -Lddchen.

Von dem direkten Kontakt zu den Winzern
war iibriggeblieben ein loses Kontaktnetz
der Vertreiber (im wesentlichen organi-
siert lber den regelmaBig erscheinenden
"Rundbrief" der Neu-Isenburger, mit dem
zum "Verteilertreffen" eingeladen wird,
zu dem sich inder Regel 1o bis 20 Per-
sonen aus dem Neu-Isenburger Raum (Mar-
burg, Franfurt, Wiesbaden) einfinden).
Themen solcher Treffen (an denen wir re-
gelmdfig teilgenommen hatten) etwa: wie

kann man gewdhrieisten, daPp der geforder-
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te Einheitspreis fiir den Wein nicht iiber-
schritten wird? Oder: ist es statthaft,
daB der "Lo Bartas" in Kneipen statt

fir 3.80 DM fiir wesentlich mehr verkauft
wird bzw sollen Kneipen den Wein iiber-
haupt kriegen (damalige Ubereinkunft:

ja, die sollen den Wein kriegen und das
hohere Preisniveau ergibt sich aus den
hoheren Belastungen, denen eine Kneipe im
Vergleich zu einem Buchladen etwa ausge-
setzt ist).

Wir beschreiben dies deshalb, um zu zeigen,
daB auch von der urspriinglichen Forderung,
niemand diirfe an dem Wein verdienen, nicht
mehr viel librig geblieben ist: verdient
wird an der Flasche Wein im Schnitt 1.30.-
{und wir sind wirklich die Letzten, die
diesen Verdienst kritisieren wiirden, weil
wir genau wissen, daB sich ansonsten ein
solches Netz nicht aufrechterhalten 1aBt).

Langst gibt es auch Zwischenhandel: die
“Distel” (Bio-Laden in Frankfurt) verkauft
den Wein an die "Batschkapp" (linke Kneipe
in Frankfurt) und andere Scene-Kneipen und
-Laden weiter. Andere Beispiele von ande-
ren dem Verteilernetz angeschlossenen Grup-
pen sind uns bekannt. Bei einer Netzwerk-
Veranstaltung im Sauerland z.B. hat sich
der BIO-Laden Arnsberg vorgestellt. U.a.
haben die dort den "Lo Bartas" verkauft -
fiir 10 DM die Flasche. Bei einer Diskussion
mit den Gruppenmitgliedern iiber den Wein
und den Preis dafur stellte sich heraus,
daB die 1. von der MIVOC in Okzitanien
noch nie was gehort hatten, 2. iiber das
Verteilernetz der Isenburger nichts wubten.
GewuBt haben sie lediglich, dab der Wein
biologisch angebaut sei. Bezogen haben sie
ihn von einer Gruppe in Dortmund, die wie-
derum dem Isenburger Netz angeschlossen
ist.

Wir wollen uns auf diese paar Beispiele
beschranken. Deutlich werden sollte der
doppelte Boden der Moral, mit der heute
gegen uns polemisiert wird.

Die Struktur des Weinvertriebsnetzes ist
jetzt einigermaBen ersichtlich: die klei-
nen Gruppen und Ladchen liefern ihre Be-
stellung an eine Sammeladresse ab, von
dort geht die Order an die "VINOC" nach
Neu-Isenburg; In Neu-Isenburg werden die
diversen Bestellungen dann koordiniert; der
Kontakt sowohl zu den Bauern als auch zum
Spediteur lauft iber die Zentrale in Neu-
Isenburg.

Der Rainer lebt stdndig in Okzitanien.

Die zentrale Position der Beate in dem von
ihr aufgebauten Netz hat in der Vergangen-
heit schon mehrmals zu Schwierigkeiten in-
nerhalb des Netzes gefiihrt. Mehrmals wur-

den Transporte umdirigiert, wurden Bestel-
lungen von Gruppen denen anderer Gruppen
vorgezogen, obwohl die zeitlich spdter ein-
gegangen waren; schon einmal - im Falle
von "Unser Laden" in Minster (heute "TUWAS
GmbH) - wurde mit Belieferungsstop gedroht.

Dies soll gentigen als Hintergrundinforma-
tion tiber das bestehende Weinvertriebs-
netz.

beate und Rainer selbst - das mup an die-
ser Stelle eindeutig vermerkt werden -
gehoren zu den aktivsten Vertretern und
Werbern fur die Belange Okzitaniens in

der Bundesrepublik: das Erstellen von Ar-
tikeln und Broschiiren, Reise zu Veranstal-
tungen wie auch die Organisation der "Tour-
nee" der okzitanischen Gruppe “Perlimpimpim"
durch 5 Stadte in Westdeutschland geht auf
ihr Konto. Soeben bemihen sie sich redlich,
einen Kredit von Zo.ooo DM fiir den Neubau
des Weinkellers von Christian Barthe, ei-
nem der Lo Bartas-Winzer, zusammenzukrie-
gen.

Die Aktivitaten der Beate brachten denn
auch den Kontakt mit der ASH zustande.
Eine Weinprobe mit Filmvorfiihrung wurde
organisiert: es kamen zwar nur etwa 2o
Leute, aber wir waren begeistert: von der
Beate, die ihre Sache wirklich gut vertre-
ten hat, vom Kampf der okzitanischen Bau-
ern, von der Idee der Unterstiitzung durch
den Weinverkauf, vom Wein selbst ...

Gleich haben wir in Neu-Isenburg einen
VW-Bus voll Wein geholt (Berechnung:

Lo Bartas z.B. fir 3.60 eingekauft und
fir 3.80 weiterverkauft); die Halfte
davon haben wir zwar selbst getrunken,
Was unsere gemeinsame Kasse damals ziem-
lich belastet hat, trotzdem konnten wir
feststellen, daB sich der Wein auch bei
uns ganz gut verkaufen 1dpt.

Also haben wir fir die nachste Lieferung
in Neu-Isenburg mitbestellt, gleich ein

bischen wagemutig 4 oder 5 Tonnen. Durch
das Mitbestellen senkte sich fiir uns der
Einkaufspreis - die Sache wurde noch mal
interessanter dadurch.

Die néchste Lieferung betrug dann schon

12 Tonnen - die Halfte des LKWs fiir die
ASH.

Die Isenburger waren begeistert,

Das war im Sommer 1979. Damals stand an ei-
ne Informationsreise zu den okzitanischen
Winzern: 2 von uns fuhren mit, die dort ge-
wonnenen Eindriicke fihrten bei uns zu Dis-
kussionen in die Richtung, daB man eigent-
lich mehr tun misse fiir dieses bedrohte
Gebiet,

Was konnte man tun?

Die ersten - sehr vagen - Vorstellungen
uber einen wirtschaftlichen Verbund von der
Basis her zwischen Deutschland und Okzita-
nien wurden geboren. Es mufte doch maglich
sein, das geplante Sterben dieses Landes
durch Aktionen groBeren Umfangs zu verhin-
dern ...

Bei den Winzern, so erfuhren wir, herrscht
die gleiche Rat- und Perspektivenlosig-
keit, die konkret noch méglichen Formen
des Kampfes betreffend, wie bei den deut-
schen Linken auch. Mit direkter Konfronta-
tion, Strafenschlachten, LKW-Blockaden

ist eben nichts mehr zu erreichen

Unser
spezieller Neuansatz hier in Deutschland
ist die langfristige politische Uberzeu-
gungsarbeit durch den Aufbau konkreter
positiver Modelle.

Moglicherweise liefe sich mit den Winzern
dhnliche neue Kampfformen entwickeln?

Mittlerweile hatten wir den groBen Schritt
gewagt: zum ersten Mal eine komplette LKW-
Ladung okzitanischen Weins nur fiir uns.

Wir hdtten nie gedacht, daB sich diese 25
Tonnen Wein innerhalb von 8 Wochen wiirden
verkaufen lassen. Genau das aber ist pas-
siert.

Andere Gruppen, die mit uns in engem Kon-
takt stehen, begannen sich fiir die Sache
zu interessieren. Unsere Diskussion schien
so unrealistisch nicht zu sein; denn wenn
wir derart viel Wein ohne grioBere Anstren-
gungen verkaufen konnten, und wenn andere
Gruppen sich dem anschlieBen wiirden, dann
wdre das insgesamt schon ein beachtlicher
wirtschaftlicher Faktor fiir die bedrohte
Region. -

Bis dahin war unser Verhaltnis zur VINOC
und d.h. speziell zur Beate nach wie vor
herzlich, eher noch besser geworden. Das
wundert uns heute nicht weiter: wenn wir
auch eigenstandig den letzten LKW Wein
bestellt, entzollt, entladen, verkauft
hatten, so lief die Bestellung informell
dennoch iiber die Beate: sie war es, die
bei den Winzern vermittelte, sie war es,
die mit dem Tranportunternehmer den Ter-
min ausmachte, sie konnte den Winzern und
dem Spediteur gegeniiber die gesamte Ladung
auf ihr politisches Erfolgskonto buchen -
denn die ASH war nach wie vor (wenn auch
binnen ganz kurzer Zeit die absatzstdrkste)
eine der Gruppen des VINOC-Verteilernetzes.



Ja, und dann ist uns dieser entscheidende
“Fehler" (?) unterlaufen: parallel zu der
positiven Entwicklung im Wein"geschdft"
haben wir in unseren Diskussionen Erfahrun-
gen aus Erwitte, von LIP, aus Sizilien u.a.
zur Idee einer politischen Offensive, erst-
mal zur Idee des Aufbaus eines Verteiler-
systems fir Produkte aus selbstverwalteten
und besetzten Betrieben verarbeitet.

Die Idee der POVO entstand - ein Diskus-
sionsprozess iber mehrere Monate, den wir
hier auch nicht nachvollziehen wollen, wir
konnen nur nochmal die POVO-Broschiire zur
intensiveren Information empfehlen.

Der entscheidende Punkt flir den vorliegen-
den Konflikt: wir gedachten, beides mitein-
ander zu verkniipfen, den Weinvertrieb mit
den zugrundeliegenden politischen Vorstel-
lungen bezogen auf Okzitanien und den Auf-
bau des POVO-Verteilernetzes. Gerade iiber
den Umstand, daB sich der Wein sehr gut
verkaufen lief, wdre das in unseren Augen
die optimale Verbindung gewesen: Produkte
aus selbstverwalteten Betrieben neigen da-
zu, beim Vertrieb eher Geld zu kosten als
welches einzubringen (jedenfalls meistens
und zundchst mal), die Verbindung von bei-
den Diskussionsansdtzen machte beide erst
realistisch.

Die POVO-Idee brachten wir zum erstenmal

- sehr, sehr vage - in einem Flugblatt zu
der vom Sozialistischen Biiro im Rahmen der
Gegenbuchmesse organisierten Diskussions-
veranstaltung uber "Arbeiterbewegung und
‘Alternativbewegung'" - als moglichen Ver-
knupfungspunkt zwischen beiden "Bewegun-
gen". Der "Pflasterstrand”, anwesend auf
der Veranstaltung, wollte einen Artikel

Zu der Idee.

Der wurde geschrieben; bevor er jedoch ab-
geliefert wurde, entstanden in der Gruppe
Bedenken, die Idee zu forcieren, ohne sie
mit der VINOC abzusprechen - schlieBlich
war der Wein mit im Spiel und wir wollten
niemand auf den Schlips treten.

Es gab einen Termin mit dem Carlo von der
VINOC, der fand weiter nichts auszusetzen
an der POVD - so erschien der Artikel,

Ein zweiter - in der "express" - folgte.

Und ab da begannen sich die Ereignisse zu
uberstiirzen: auf der einen Seite kamen
Gruppen aus Pforzheim und Hagen vorbei, um
konkrete Details zur Aufnahme der POVO-Ar-
Seit zu besprechen, im Allgdu begann die
dortige POVO-Gruppe zu arbeiten (die Schi-
fereigenossenschaft Finkhof war an der Ent-
wicklung der Idee eigentlich von anfang an
seteiligt gewesen und also zu der Zeit
schon in der Lage, praktisch zu arbeiten),
weitere Interessenten aus vielen Orten der
Sundesrepublik und aus Westberlin meldeten
sich fiir weitere Informationen, wurden von
uns auf den Erscheinungstermin der POVO-
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serbriefe

Zum "POVO" der ASH in
Nr. 65

WIR BRAUCHEN KFINEN AL-
TERNATIVEN GROSSHANDEL
SONDERN EINE ALTERNATI-

VE ZUM GROSSHANDEL
von Wolfram aus der Distel ( Bio-
kramer aus Irankfurt)

Im PS 65 kindigte dic ASH
die Geburt ihres nachsten Kindes
an: POVO soll es heitien (PO1z-
tausend in die VOllen). Mit viclen
linken Schndrkeln wind da ein
Projekt entworfen, das bei nahe-
rem Hinsehen nichts anderes ist
als cin gewdhnlicher GroBhandel
mit anderen Produkten, nimiich
sus selbstverwalteten Betneben

Und um den armen Embryo
1,23 im Sauseschritt auf Vorder-
mann zu brngen - “nicht klck-
kern sondern klotzen™ wird
emner der bestgchenden Marken-
artikel. der okzitanische Rotwein,
zum Taufpaten erkoren. Fast alle
Verwandten sus der groben Wein-
familic erfuhren von dem bevor-
stehenden  Ereignis erst aus der
Presse (siche oben) und waren
darob etwas verstimmt

Nun hat sich das uber weithin
herumgesprochen und viele wohl-
meinende Verwandte und Freun-
de raten 2ur Abireibung. Aber
WaArum, mag entaunte Leser
fragen, schlieslich wird hier end-
lich mal mit Zoff was aufgezogen,
und cine gute Sache ist es doch
auch, selbstverwalter
den Absatz zu erleic

Ju, aber wie, und du;
eiwas supen wber die Erfulrungen,
dic ich seit einem Jahr in der Di-
stel gemachl hube,

Der Nachschub auf dem ulter-
nativen Lebensmirtelmarkt funk-
toniert aul drei verschiedene Ar-
ten: Da gibl es zum einen dic tru-
dittonellen  Reformgrobhindlcr
die sich okonomisch in nichis ur
terscheiden von ingendwelchen an
deren Grobhindlern. Dic zweii
Kategorie nenne ich mal dic “neu-
en Grofhindler™. Das sind Leute
die vor einigen Jahren von der
antiautoritaren  Bewegung erfabi
wurden und in der Phase der

=

N Al
e,

‘Politik in erster Person’, uls cs
vielen von uns wichtig wurde, ein
neues  Verhaltnis zum  cigenen
Korper und den Gefuhlen zu ent-
wickeln, a¢ sich Frauen-, Min-
ner-, Selbsterfahrungs- und The-
rapiecgruppen  bildeten, aufl den
Gedanken kamen, dub es fiir un-
seren. Korper wohl auch  nichr
ganz unwesentlich sein kann, was
wir tagtaglich so alles in uns rein-
stopfen

Entsprechend ihrer Herkunfl
geben sich die "neuen Grobhand-
ler”" freakiger und ihre Firmen
funktionieren nach innen teilwei-
se egalitir, zum Beispicl ist dic
Bezahlung fur alle gleich. Nach
auben allerdings, von der etwis
freakigen  Geschaftsatmosphare
emmal abgeschen, unterscheiden
sie sich von den klassischen Grob-
handlern nicht. Do, sie kaufen
ein, was sie bei shren Kunden fur
gut absetzbar halten, kalkulicren
auber threr Arbent das Absatznisi-
ko, die Kosten fur dic Vorfinun-
zierung und evil. vorgeschene La-
pervergroberungen mit cin. und
verkaufen dementsprechend, Oft
benutzen sic das Wort “alterna
tiv® fiir sich, sic sind es anch, was
div Produkte angeht. mit denen
sic_handeln, sic sind es aber sicher
nicht, was den okonomischen Me-
chanismus  angeht. Jden sic bes
nutzen

e dritte Kutegorie sind die
Summelbesteliungen. Sie werden
sum Grotteil vom Schwarzbrot-
Laden m Hamburg  organisicrt.
Fur cine ganze Reibie von Waren
konnen die Liden thre Bestellun-
pen nach Homburg schicken, dort
werden sieopesammelt und spater
wernden dic Sachen wieder auf die
Laden vertelt. Fir dic Arbeit be-
kommt  Schwarzbrot 65 der
Revhnungssumme  — umd  duben
bleibts dann such, Do wind nis
swischenfinanaziert, Jda wird nur
cingekautt, was die Taden bestellt
haben, [he konkrete Arboit des
Grobthandlers wird getan, ohne
dat rpendiemund  nach desson
ok onomisclicnm Mechanisinus
Tunktomert muf

o vielen Laden wird in letzter
Leit daniber diskutiert, regronale
Warenlager einzunchien, dic nachi
dem Prinzip der Sammelbestellun-
gen arbeiten sollen. Dic ensten
swel pibt esschon

Der okzitanische Weinvertrieb
war von Anfang an nach diesem
Prinzip organisiert. Es ging nie al-
leine darum Wein von itisch
aktiven Winzern zu kaulen. Ge-
nauso wichtig ist das was dann
hier mit dem Wein geschieht. Wir
haben dafir zeitweise den Be-
gnff ‘Direktverkaul” benutzt. Das
st matirdich  weit ubertricben,
denn wir selbst sind ja der erste
Umweg, den der Wein vom Pro-
duzenten  zum  Trinker gehen
mub. Wir waren uns aber immer
dariber cinig, daf hier kein Wein-
groBhandel entstchen soll. Stat-
dessen haben wir uns immer wie-
der getroffen. haben diskutiert
und derwell kamen immer neue
Gruppen dazu. Jetztsind cs etwa
hundert und kene hat bisher den
Grobshandler vermibt.

Die ASH muacht sich mit threm
Projekt zu  cinem der “neucn
GroBihandler™. Das sind zwar oft
ganz nette Menschen, aber das
Prinzip, noch dem sie arbeiten,
funktioniert immer wvon oben
nach unten. Zwischen den belie-
ferten Gruppen entsteht  kein
Kontakt mehr, es gibt keine Dis-
kussionen, man kennt sich nicht,
Von dem Produkt weith man dif-
fus, Jab es ganz sinnvoll ist, es
unter die Leute zu bringen. Mehr
nicht.

el bin sicher. dab es ch
schwieng ist, mit ciner Ware ¢inen
poditischen Inl zu milteln
Er geht dann endgultig verloren,
wenn dic Methode, nach der sic
verkault wird, die gleiche st wie
im normalen Grobhandel. Das bei-
: Flugbaltt st dann nur
ke Verzicrung

Diese Kritik mehtet sich also
nwht gegen die ldee der ASH,
selbstverwalicten Betneben ande-
e Absatzmoglichkeiten zu schaf-
fen, sondern gegen dus wic. Uber
die bestehenden  Summétbestel-
lemetze (Schwarzbrot oder Wein-
wverinebl ware dias g vielleicht
auch moglich. Dic ASH hat das
s jetzt jedenfalls dorr nic einge-
brachi. Und wenn nicht. dann
konnte e versuchen o drittes
Netz dieser An autzobaucn; Auf-
buuen meine ich wortlich, Klot-
cn st mumbich was anderes, Vor
alem dunn. wenn s den erklir-
ten Zielen winer st langerem

bestehenden Zusammenarbeit von
anderen Gruppen in den Rucken
ralfy

Ein solches Netz aufzubauen
st wahnscheinlich schwicriger und
langwicnger, aber es st der ein-
zige Weg, wenigstens cin Teil
des - politi n Inhalts erhalten
bleiben Kanin, 1st Sien ein Al
temnativbetneb,  nur i dont
Sonnenkollektoren  gebaut  wer
den?! Oder ein selbstverwaltetes
Atomkrafiwerk viwa? Beides ist
absurd, Was man machit and wie,
das ladht sich mchi ganz trennen.

Dhas Auftreton der ASH hat am
Fnde eine fatale  Konsequenz
Nachdem sie erst kurz das Umfeld
thres  newen  Engagements  be-
schnuppert hat, schlagt sie voll zu.
Sie  zemt  diesen . alternativen
Mickerlingen. wic man so was
nchtig anpackt

Wir haben uber Keine Lust,
von der Calternativen Okonomie'
der ASH vercinnahm! zu werden.

Wir wollens ganz anders

REAKTION AUF UNSERE ERSTE POVO- VERSFFENTLICHUNG
IM FRANKFURTER "PFLASTERSTRAND" —
LIEST SICH DOCH GUT, ODER?

Broschiire vertrostet.

Auf der anderen Seite schien es beim beste-
henden Verteilernetz fir den Wein plotzlich
Schwierigkeiten zu geben: der Wolfram vom
BIO-Laden "Distel" in Frankfurt rief uns an
- ein Diskussionstermin wurde vereinbart.
Drittens ... ging uns der Wein aus. Die Be-
stellung war jetzt schon drei Wochen unter-
wegs, nichts passierte. Unsere Uberzeugungs-
arbeit flr den Wein muB recht gut gewesen
sein - immer mehr unserer Kunden kamen spe-
ziell wegen dem Wein und waren zunehmend
frustriert, wenn wir sie immer wieder ver-

trosten muBten. Es wurde unangenehm, zum
Telefon zu gehen, wenn's klingelte: jeder
dritte Anruf war eine Nachfrage nach Wein.

Das strept.

Die Bedenken von Beate und Wolfram liefen
ungefahr darauf hinaus, daB wir innerhalb
der POVO praktisch eine GroBhandlerfunktion
wahrnehmen wiirden. Wir versuchten klarzu-
stellen, daB dies effektiv nicht der Fall
ist, weil nach dem POVO-Konzept jede re-
gionale Gruppe vdllig autonom arbeitet,
Waren bestellt, Uffentlichkeitsarbeit
macht usw und alle Zusammenhdnge oder Ver-
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einbarungen freiwillige, bewubte Entschei-

dungen jeder Gruppe sind - keine organi-
satorischen Zwangszusammenhinge. Es gelang
wohl nicht, die Bedenken ganzlich auszuridu-
men; immerhin konnte man sich darauf eini-
gen, daB wir erstmal weitermachen sollten
mit der POVO - iiber auftretende Schwierig-
keiten wiirde man sich sicher verstandigen
kdnnen.

Wir haben die ganze Zeit lber, bis zum
Eklat vor 5 Wochen, regelmdBig am Vertei-

-~ lertreffen in Neu-Isenburg teilgenommen,
auch die vereinbarten Beitrdge an den Ver-
ein zur Unterstiitzung der deutsch-okzitani-
schen Freundschaft (1o Pfennig pro Flasche)
gezahlt - dieser Beitrag wurde auf Vorschlag
der Beate hin sogar auf 5 Pfennig/Flasche
gekiirzt, weil wir sehr groBe Mengen Wein
vertrieben haben.

Die Stimmung auf den einzelnen Verteiler-
treffen war jeweils unterschiedlich - fiir
uns waren die Hintergriinde der jeweiligen
Stimmung am Ende nicht mehr durchschaubar,
wir konnten uns schlieBlich des Eindrucks
auch nicht mehr erwehren, daf da irgendwie
ein falsches Spiel mit uns getrieben wurde.
Vorhandene Vorwiirfe, soweit sie als Kritik
formuliert wurden, versuchten wir auszudis-
kutieren, was auch immer mal wieder gelang.
Dann gabs mal wieder ein Treffen, wo wir
uns alle ganz prima verstanden, "POVO? -
kein Problem"; Gfters aber hatte man den
Eindruck, daB da ganz einfach Aggressionen
bestanden, daB es ganz gleich war, wer von
uns was sagte, daP der Punkt einfach der
war: die sind von der ASH - und das geniigte
dann schon, um von vornherein jede Diskus-
sionswilligkeit im Keim zu ersticken.Die-
ses Verhalten kdnnen und werden wir nicht
speziell dem Neu-Isenburger Kreis anlasten,
es hat zu tun mit den generellen Vorurtei-
len gegen die ASH in Teilen der Tinken Sce-

Unabhdngig aber von der unterschiedlichen
Stimmung auf den Verteilertreffen passier-
te eins: der bestellte Wein kam nicht.

Wir haben das Problem auf den Verteiler-
treffen immer wieder angesprochen, haben

ne.

drauf hingewiesen, daf wir gegeniiber den
anderen POVO-Gruppen (denen wir versprochen
hatten, zur Erleichterung ihres Starts Kon-
tingente unseres eigenen Weins abzugeben)
und gegeniiber unseren Kunden unglaubwiirdig
wirden - Standardargumentation der Beate,
die als einzige den Kontakt nach Okzitani-
en hatte, war der Hinweis auf Lieferschwie-
rigkeiten, bedingt durch mangelhafte Mog-
lichkeiten der Lagerhaltung; das alles wer-
de sich demndchst dndern usw.

Als wir geschlagene zwei Monate gewartet
hatten und uns einfach nicht mehr vorstel-

len konnten, daB dies mit rechten Dingen
zuginge, haben wir Uber franzdsisch spre-
chende Freunde den direkten Kontakt zu den
Winzern und zum Transportunternehmer aufzu-
nehmen versucht., Das erwies sich von Frank-
furt aus als sehr schwierig. Es gelang uns
nicht, ein Bild iiber die wirklich vorliegen-
de Situation zu gewinnen.

Also beschlossen wir, baldmoglich eine Fahrt
nach Okzitanien zu organisieren. Wir hatten
uns vorgestellt, daB evtl der Transportun-
ternehmer eigenmachtig Liferungen verzo-
gert oder verschlampt hdtte, sodap sie ihm
selber besser in die Planung (Auslastung
der LKW) passten.

Etwa zu der te1t wurde endlich die POVD-
Broschiire fertig. Endlich wirden sich die
Vorwiirfe von wegen GroBhandlertum etc in
Wohlgefallen aufldsen lassen. Wir planten
eine (bersetzung in's Franzdsische, damit
die Winzer sich ausflihrlicher mit der Idee
auseinandersetzen konnten (gesprochen hat-
ten wir mit ihnen dariiber bei dem okzitani-
schen Weinfest bei uns mit der Gruppe "Per-
limpimpim"). Bei dem Treffen in Okzitanien
wiirde es vielleicht mdglich sein, mit den
Winzern konkrete Perspektiven im Rahmen
der POVO zu entwickeln. -

b

Und dann kamen die Hammer.
Die Beate hatte scheinbar mitgekriegt, dad
wir uns direkt mit Okzitanien telephonisch
in Verbindung gesetzt hatten und war stink-
sauer. Wir sollten nicht so Druck machen,
andere Gruppen miBten ebensolange warten
wie wir, auBerdem hdtten wir irgendeiner
anderen Gruppe (den Dortmundern?) den "Wein
weggenommen” (?27).
Wir haben nicht kapiert, was damit gemeint
war, aber uns schwante Bises. Irgendwas
schien da grundfalsch zu laufen. Die Te-
lephondrihte nach Okzitanien liefen heiB,

wir wollten genau wissen, was jetzt da ei-
gentlich los sei. Der Spediteur war ganz
verwundert, meinte irgendwas von Verwechs-
lung und "LKW unterwegs", dann aber noch
was von Dortmund ... wir haben liberhaupt
nicht mehr durchgeblickt, aber so langsam
was geahnt: da war ein Transport "umgelei-

tet" worden ...

So langsam sind wir an dem Punkt sauer ge-
worden. Zweieinhalb Monate warteten wir
jetzt schon auf die bestellte Lieferung,
und jetzt sowas - die Fahrt nach Okzitani-
en wurde flir den liberndchsten Tag festge-
legt: so konnte das Spiel nicht weiterge-
hen. Wenn die POVO funktionieren sollte,
dann muBten die Grundbedingungen dafiir
funktionieren; wenn die Beate nicht mehr
mitspielen wollte, dann muBten wir uns
eigene Verhandlungspositionen schaffen.

In der Gruppe setzte sich die Meinung durch,
daB man es trotzdem nicht zum Eklat in Neu-
Isenburg kommen lassen solle; einige bei uns
haben freundschaftli-
che Beziehungen zur Beate; wenn da also
Jetzt einiges falsch lduft, dann kann da

nur ein MiBverstandnis vorliegen; das muB
doch zu klédren sein, wir sind doch erwach-
sene Menschen und wollen doch das Gleiche!

Zwei von uns fuhren zur good-will-tour
nach Neu-Isenburg zum Verteilertreffen.
Die waren kaum zur Tir rein, da gings los:
die totale Anmache, wir sind die "Absahner",
Grophandler, Kleinkapitalisten, man werde
eine bundesweite Kampagne gegen uns in
Gang setzen. Aus, basta. Ungeheure Aggres-
sivitdt, Diskussion unmdglich. Die Beate
hat immerhin zugegeben, daf sie den fiir
uns bestimmten Transport nach Dortmund
umgeleitet hat.

Nach diesem Treffen war fiir uns klar, daB
wir hier keine Verstadndigungsbereitschaft
mehr zu erwarten hatten. AuslGser des

AUS DEM VERTEILERBRIEF DER "VINOC", ANFANG MERZ:

Die Lage mwischen den Verteilergruppen im OC-Verein und der ASH ist:
Die ASH treibt ihrve POVO-Idee;.ungehindert aller Diskuseionen, die mit
dem bestehenden Verteilernetz gelaufen sind, massiv voran. Wir haben
auch thr neues Heft "POVO", die Weinproblematik betreffend, kopiert.
Zwei Stellungnahmen von Weinverteilern geben den Kern der Problematik,
wie ste am letaten Verteilerireffen diskutiert wurde, wieder. Die
Entwicklung der Diskussion ging dahin, daB ein GroBteil der anwesenden
Verteiler die ASH aufforderte, die Weine des bestehenden Netzes nicht
ale Pilot-Produkt ihver POVO-Idee zu miBbrauchen. Sie sollen sich um
gigene Pilotprodukie aus Okzitanien Kilmmern. Das bestehende Netz LBt
gich von der ASH seine dreijdhrige Arbeit nicht ale "gute Vorarbeit"
besetehnen - das ist die Sprache der Absahner!

Die betiden Vertreter/in der ASH fanden es richtig, dab wir diese
Gegensdtse mit den Verteilergruppen noch einmal diskutieren und dann

im groben Rakmen mit ihnen. Dann verlieben sie das Verteilertreffen ...
um umgehend die Lo-Bartas-Winser anzurufen und thren Besuch fiir den
ndchsten Tag bei ihnen anaukiindigen. Dies erfuhren wir - bis heute nicht
von ihnen selbst - sondern von Christian Barthe und auch, daB sie das
bestehende Netz unheimlich diffamiert haben. Diese "Kooperationsbereit-
schaft" lehnen wir ab; gegen solehe Methoden setzen wir uns zur Wehr!

Kommt bitte zahlreich zum ndehsten Verteilertreffen!




Ganzen - welche Ironie! - war ausgerech-
net die POVO-Broschiire: wir hatten es da
“gewagt", die Pioniertat der VINOC, Gffent-
lichkeitsarbeit mit dem Verkauf von Pro-
dukten zu verbinden und dadurch wirkungs-
voller zu machen, eben als solche, nam-
lich als Pioniertat zu beschreiben und die
Effektivitdt der Arbeit mit dem Etikett
“unheimlich gut" zu versehen. Im neuesten
Rundbrief (Beginn der Hetzkampagne) wird
diese Aussage zur "guten Vorarbeit" runter-
gespielt - und dies sei die Sprache der Ab-
sahner!

Mit einem bischen mehr (= ganz klein wenig

mehr) gutem Willen hdttet ihr, liebe Freun-

de aus Neu-Isenburg, diese Passage der PO-
V0-Broschiire auch anders verstehen kénnen,
- Stimmt's? Aber der eben scheint euch abzu-
gehen, und dies macht uns abwechselnd
traurig und sauer und resigniert und kopf-
schiittelnd und wieder sauer (ohnmichtig
sauer) und wird uns moglicherweise dazu
bringen, euren ganzen Verein mit seinem
kleinkarierten, gehdssigen Denken zum Teu-
fel zu wiinschen.

Wir "sahnen ab", sagt ihr. Was, bitte,

kann man denn "absahnen": den Rahm vom Pro-

dukt eurer Arbeit vielleicht? Vom Produkt,
das euch "gehort"? - Uns scheint - um noch
eine Minute auf der Ebene zu bleiben -,

der Begriff "absahnen" gehtrt in den Sprach-
schatz der Kleinbiirger - und so weit runter

sind wir allerdings noch nicht!
Und was "das Produkt" seibst angeht: da
blicken wir vielleicht bis heute noch nicht

ganz durch, was das eigentlich fir euch ist.

Offentlichkeit iiber das Problem Okzitaniens
herzustellen, hatten wir gedacht, sei's,
und wir denken schon, daB wir unser geriit-
telt Map dazu tun, dies aemeinsame (?7)

Ziel zu erreichen. Aber wir haben nie einen
Hehl daraus gemacht, daB wir weitergehen
wollen, nicht Stehenbleiben beim Problem-
darstellen, sondern selbst Wege zu suchen

- und moglicherweise zu finden -, das Pro-

POVO

.
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OKZITANIEN

Vom okzitanischen Wein haben wir gehbrt Uber die VINOC -
Verein zur Forderung der deutsch-okzitanischen Freund-
schaft. Die Freunde von der VINOC sind damals in Kontakt
2u denjenigen Weinbauern Okzitaniens gekommen, die sich
sehr offensiv gegen die Europa-Planung, die fiir ganz Okzi-
tanien die Funktion als Touristenzentrum vorsieht (mit
einigen “Hebeneffekten"}, gewehrt haben. Um diesen Kampf
in Deutschland zu verbffentlichen, und um dies auf eine
wirkungsvollere Art als gewchnt zu machen, entstand da-
mals die ldee, okzitanischen Wein auf Flaschen zu riehen
(bis dato wurde der gesamte Wein an Grofihdndler verkauft)
und unter einem eigenen Namen in Verbindung mit Berichten
Uber den Kampf der Winzer in Deutschland zu verkaufen.
Eine Solidarititsaktion also, die allerdings nach wie vor
voll 14uft, und die - vom Gedanken her mehr ein Keben-
effekt - mittlerweile fir einen Teil.der Winzer eine echte
materielle Unterstitzung darstelit.

Das fanden wir sehr gut und wollten da mitmachen.
Mittlerweile - und dies ist eindeutig das Verdienst der
VINOC, die damit eine unhaimlich gute Pionierarbeit ge-
leistet hat - ist der okzitanische Wein in Deutschland
sozusagen “zum Begriff" geworden - ein Markenartikel.
Saugut und veraleichsweise billig,

Was wir dann nicht verstanden haben: wieso st nicht ver-
sucht worden, das Verkaufsnets kensequent zu erwelitern
und - in weliter Perspektive zwar - aus diesem Ansatz wi-
nen echten dkonomischen Faktor furi diese ganze Region
Okzitanien zu machen? Es 1st ja so, dall in des );!B, wie
der Wain in Deutschiand fund anderswo?) die Runde macht,
dafl in des Haf niemand von denen, die ihn kennenlernen,
verstehen wird, wieso der Weinanbau in dieser Region ka-
puttgemacht werden 5011, und dafl dies - wie auch dig Gko-
nomische Seite - den Winzern in Okritanien zuneheend Ar-
gumente und Sthrke fiir die Fortsetzung thres Kampfes 1ie-
fert.

Die VINDC hat dafir ernstzuncheende politische Argumente,
warum sie das nicht machen will: sieE Will keinen normalen
Verkauf pachen, sondern der Akt des Weinkaufs haw =Ver-
kaufs selbst sol) #ine bewubte politiscne Entscheidung
und Aktion sefn: um Wein Uber die VINDC zu beziehen, muB
man mitbestellen, mill an den regelmEfiigen Treffen teil-
nehmen, n denen Informationen Uber Okzitanjen, die
gegenwartige Lage, ausgetauscht werden, mull den Prozed

der Entzollung mittragen usw usw.

Mir finden dies - wie oesagt - einen ernstzunehmenden
politischen Ansatz, Allerdings wird dariber zine schnel-

le Ausweitung des Weinverksufs verhindert.

Und da scheiden sich die Geister; wir finden wichtiger,
die Region wirkungsvoll Okonomisch zu unterstltzen und
nehmen daflr = wenn's so ausschliellich Taufen mull -

eher das "normale” Monsumverhatten in Fauf.

WIRKUNGSVOLLE HILFE ZUR
ERHALTUNG DER INFRASTRUKTUR

Flr uns-gehts drum, tber Diskussion und Geldmittel, Ein-
flusse, Verbindungen und Gelegenhedten, den Okzitaniers
Mogl ichkeiten zu verschaffen, die Infrastruktur ihrer Re-
gion auch ohne Europa-Subventionen erhalten und ausbauen
Zu kinnen, Neben wirkungsvolles Wein-Verkauf heifit dac: o
intensive Disaussion mit den aktiven Okzitaniern dariber,
was in der Region not tut, wo wir helfend eingreifen
kinnen. Das kinnten bestimmte Maschinen sein, die fir den
Aufbau von weiterverarbeitenden Kleinindustrien notwendig
und hier uber Konkursmassen etc relativ leicht und billig
2u beschaffen sind. Oder anderes. Das mal nur, um anZudeu-
ten, in welche Richtung die Oberlegungeén unserer Meinung
nach gehen mifiten, Es ist miiBig, an dieser Stelle 2y spe-
kulieren - was ansteht wird man im Kentakt =it den Winzern
und anderen erst erfahren und erarbeiten,

Dafur gibt es schon ein konkretes anderes Beispiel: die
Kooparative in Al1a. entstanden aus der Situation der Emi-
gration der meisten Minner des Ortes; dort wird Uber das
reine Funktionieren der existiercnden Kooperative hinaus
Uber das Entstehen einer neuen Wirtschaft nachgedacht.
Beispielsweise wird dort versucht, landwirtschaftliche
Produkte in kleineren Mengen in Biichsen oder Gldser zu

verpacken und damit einen neuen Erwerbszwelq Tu erdffpen.

toven hler aus erreichen uns Anfragen nach Urycksaschinen,
die dort nicht zu beschaffen sind und irrsinnig teuer und
dig dringend bendtigt werden: wieder ein neuer Bereich, der
angesiedelt werden solf,

POV0 = DAS MUSSTE HEISSEN EINE SEHR ENGE FUSAMMEN-
ARBEIT MIT DEN KOOPERATIVEN [N SOLCHEN REGIONEN;
EINE ZUSAMMENARBELT, DIE WEIT UBER DEN REINEN VER-
TRIEB DER IN SOLCHEN KUOPERATIVEN HERGESTELLTER
PRODUKTE HINALISGENT,

WENN DIE GESAMTEUROPAISCHE PLAMRG DER HLAREN AM
GRUNEN TISCH HINHAUT - DARUBER MUSSEN WIR S KLAR
WERDEN - DANN ST DAS RESULTAT WEDER & IW OKZITANI-
SCHES NOCH EIN SIZILIANISCHES QDER SAARLANDISCHES
ODER SONSTWIE PROBLEM: DAS IST EINE GESAMTPLANING
UND DAV SIND TN |RGENDETNER FORM WIR ALLE BETROF-
FEN. WAS GUTES KOMMT FLR NIEMAND BEI RALS. UND:

AN DER WIRTSCHAFTLICHEN. UND POLITISCHEN MACHT. DIE
DA ZUSAMPENGEBALLT WIRD, WIRD HINTERHER NUR NOCH
SEHR SCHWER IRGENDMAS U ANDERN SEIN,

SELBSTVERWALTUNG - DIE EINZIG MOGLICHE MENSCHLICHE
FORM ZU ARBETTEN UND ZU' LEBEN - |ST NICHT DENKBAR
1N 50,000 LEUTE-""KOMBI NATEN" .

SELBSTVERWALTUNG 15T NUR DENKBAR ALS DER KDOPERA-
TIVE ZLSAMPENSCHLUSS AUTONOMER, UBERSCHALBARER
EINEITEN,

ORIGINALTON POVO- BROSCHURE
("Zitat" unterstrichen)

Aber keine Sorge: wir werden nicht weiter
nachbohren, weil uns mittlerweile diese

ganze kleinkarierte Anmache auf die Eier
geht und wir unsere Zeit und unsere Ner-
ven nicht mehr mit der Frage kaputtmachen

Jetzt sind uns doch glatt die Pferde durch-
gegangen.

Zuriick also zur nichternen Berichterstat-
it Okzitanien schienen
sich bei unserem Besuch (ein Vertreter der

tung: die Winzer

blem auch zu 1Gsen.
“Oas konnt ihr fir unrealistisch halten oder
was auch immer - wir werden schlimmstenfalis
mit diesem Anspruch scheitern, da wir nicht

wollen, wie wir euch endlich klarmachen Allgduer POVO-Gruppe war noch dabei und
konnen, daB wir euch euren geliebten Lo

Bartas nicht wegnehmen wollen.

eine (bersetzerin aus Frankfurt, auf die
schon vorher von der Beate Druck ausge-

bt worden war, doch nur nicht mit uns
zusammenzuarbeiten) merkwiirdig unbehaglich
zu filhlen: kein Wunder, denn im selben Haus
lag der Rainer von der VINOC im Bett und
lief sich pflegen und Berichterstatten,
war aber nicht bereit, in die direkte Dis-

Die Linken im Sandkasten im Streit um das
Spielzeug, und driiber das groBe Kapital
und hdlt sich den Bauch vor Lachen - nein
danke! -

wersuchen, euch den aufzuzwingen - wo also
hatten wir euch behindert? Ihr reagiert
aber, als wolle man euch was wegnehmen -
wovor habt ihr Angst?

Und wir sind sicher, wenn wir da ein bis-
chen nachbohren, dann kommen Dinger raus,
die nicht in euren schonen Papieren ste-
fhien, die ihr sauber in euren Hinterkopfen
versteckt und mit Phrasen kaschiert iiber
“Zusammenarbeit, die in die Tiefe geht".

kussion mit einzusteigen und ebensowenig
kundzutun, daB er Uberhaupt vorhanden war.
(Bitte an dieser Stelle kein Szenen-
applaus; wir kidnnen nichts dafir, daB die
Tragodie auch ihre komischen Seiten hat).
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Brief vom Wolfram aus den "Distel":

Offenern Bried an die ASH/POVO. Anmenkungen zu Eunem Konzept und Versuch, Euch
meinen Argen zuw enklinen.

Hochffiegende Ideen und schéne Utopien verschaffen Legitimation in Hiilte und Fille.

Wer skeptisch bleibt und Knitik duBert, scheint meist selbst Schufd und unbefehnbar.

Thotzdem will ich versuchen, zu erkldren, was mir nicht gefdlbft an der schinen neu-
en Welt den POVO, und nach :iem Letzten Treffen .or Neu-Tsenburg scheint min, daf
ich mit meiner Knitik nicht alleine dastehe.

Vor etwa einem Jahr habt {hr angefangen, den okzifanischen Wein zu verkaugen, in-
zwéschen seid {ha die umsatzatinkste Gauppe in Deutschland. Tha wollt alternative
Wanenhduser aufmachen, um Absatzwege zu Gfgnen fiin selbstvenwaltete Betriebe.
"Nicht kLeckenn, sondern hlofzen" st eure Devise, und un b0 Ldsst es ’6-((.‘?1 exkld-
nen, dap iha heute, da sich (ber hundent Gruppen am Weinverkaug bq,tufﬁgan, meint,
24 sed "nicht versucht wonden das Venkaufsnetz konsequent zu eweitern'!

in Netz wie ihr es euch vonstellt, mup schon ein "echter Gkonomischer Faktor fir
5}.}; ganze Region Okzitanien" werden. Abgesechen davon, daB tht anscheindend nicht
die geringste Ahnung davon habt, um wefche GriBenordnung es dabel geht, wird an
diesem Punkt aber auch deutlich, was uns trennt,

Die Zusammenarbeit mit Christian Banthe und Pierie Dethon ist 4ir uns nicht exem-
plarisch. Tn unseren ganzen Anbeit sind sée und die ganze "Mivoc" nicht auswech-
selban, weil sie mit ihnem politischen Sefbsitverstddnis radikale Representanten
der okzitanischen Autonomie-Bewegung sind. Deshalb haben wir Kontankt mit Lhnen,
und deshalb verkaugen win ihnen Wein, und nicht, weil wir dadunch den Weinexport
Okzitaniens und soundsoviel 100stel vergrifern. Thr habt bel unseren fefzten Dis-
kussion gesagt, in Okzitanien ginge es fast allen Winzean cp'aac}ug, es wine also
fas t dberall gleich wirkungsvoll, Wein einzukaufen. Gkonomisch gesehen habt ihr
da woht sogar necht, aber diese Scheukfappen der Gkonomde Laf Lch n_wt_mch,t auf-
setzen. Una geht es nicht in enster Linie danum, miglichst viele M{:&&nneq Hekto-
Liten okzitanischen Weins unter die Leute zu bringen, daB werden die Betriebswin-
te von Karstadt und Jaque's Weindepol immer besser kinnen aks wir, mit denen wol-
Len wix nicht konkurnienen. Den Wein ist aber eingach das ideale Vehikel bei dom
Versuch, den Kampf denr Okzitanier gegen das schiéne neue Europa von Giscard und
Schmidt bekannt zu machen, daB fir sie keine Venwwendung mehr hat.

iwenkauf 4t eine Chance, gleichzeitig aben auch ein Problem. Er iat ndm-
?,Le'ﬁchw;'um:a u’.ng konsumierbare Ware, und das <st sicher auch der Grund dagiir, dap
cwan ungeheuer viele Lewte ctwas (ber Okzitanien wissen, aber eben oft nwt. ein
paar diffuse Fetzen. Dieses Problem wind auf jeden Fall noch viel grdBer, wenn
man den Weinverkaug auf Teufel Romm raus forciert, wie thr das vor habt. Dex po-
Litische Enfolg unsenen Anbeit LdBt sich jedonﬂa.i}ta_nmht'm den Anzaht dexn u(’.?-
kauften Flaschen messen. Das ist ndmlich genau die Gkonomische Scheukfappe. Ich
habe andene Vorsteflungen vem Wachstum unsenes Projektes.

Iu all dem kommt noch ecure Ignonanz und (iberhebfichkeit den schon bestehenden Gaup-

iben. Da macht cha in Wiesbaden eine Bundschuh-Veranstalzung und verkauft
Egn?egi:ug?ubadcncﬂ Gruppe engdhit nichts daven, kann sich also auch nicht ein-
bringen. Die Schiferei-Genossenschaft Finkhof, einen den ersten POVO-Gruppen, ]
gibt in edinen dberregionalen Zeitung (das war der "Motzer", Leserzeitung fl!l’ Ober-
schwaben, d. Sezzer) eine Anzeige auf, {n den sde dazu aufruft bei dhn okzitani-
schen Wedin zu bestellen. Kein Wont daven, dah es fast M;hcm lberall Okzitanien-
Gruppen gibt, mit denen man zusammen arbeiten hinnte. Die Zusammenarbeit und d..(.p
Kommunikation gihnt ihn stets im Mund, wenn (hn euen Konzept venstellt, oden u-v__m:
Knitik kommt, Die Realitit sieht dann ganz anders aus. Tha seid dabed, ein zweites
Weinvertriebsnetz aufzubauen. Ein Netz, in dem der okzitanische Wein das "P{.{jv{l-
prdukt" ist, wie thn dar nennt. Was 080 en fin euch r:ufr_'h anderes sedin, ».'.c!{(’.u'iw
Lich sénd die Hife von Chucstian und Pienne oden die Winzengenossenschagt in Ri-
baute nicht unbedingt Prototupen sefbstvemwaftetern Betrniebe, um die es euch ei-
gentlich geht.

Euch kommt es aug ein breit gefdchentes Ventnicbsnetz §in viele Produkte an. Uns
dagegen auf eine Zusammenarbeit mit den "Mévoe"-Winzean, dée in die Tiefe geht.
Win haben einen anderen Anspruch als thx, abexr den mift (ha eastmal akzeptienen.
Thn sagt, win hdtten gute Voraxbeit geleistet. Was sell das heiBen ? Haben wik
jetzt unsere Schuldigkeit getan? 1s& jetzt die Zect gekonmen, daB ihn die Sache
An die Hand nehmt? Oden wie oden was? Mir schednt, fhn habt anderen Projekien ge-
gentiber die Sensibifitdt eanen Dampfuwalze.

In ewrer Haltung steckt einenseits Anmafung, dariber h ('nlau.s ﬂbt’_q a_uch der _IM f!l!fl,
die Zeit gin den groBen Gkonomischen Sprung unsener Projfekte sed jetzt nech. Ilch
venmute aber, die Gkonomie wind es nicht sein, die una aup die Spaiinge hibft.

Im Gegenteil.

Nach alldem bReibi die Frage wie es weitergehen solf. ; -
Tatsache ist, daB ha ein zweites Netz audbauen wollt, in denm Eum(nde.sjf auf Lén-
gere Sicht den okzitanische Wein eine villig andere Funktion hitte, als n dem
Bisherigen. Den Beghiff "Pilotprodukt" LdBt fin die Zubunft dieses Artikels in
ewnem Warenhaus nicht alzuviel erheffen. Es geht lider aber nicht nun um die .an-
haftliche Auseinandersetzung mct ewrem Konzept, sondenn enstmal danum, dab cha
den enklinten Willen einer grnoBen Zahl von Projehten akzeptieren miBt, _cim Lan-
ge vor euch angefangen haben, und die eine bestimmie Foxm vom Umgan‘:? mit Ok:a:.}:a—
nien und der "Mivoc", den Winzewt und dem Wedin gefunden haben. Den "Lo Bartas
482 edn Produkt unserer Foam von Zusammenarbedlf met den Winzern. Diedes Phrodukt
A ein Verkaugsnetz mit andenem Charakten einzuschleuBen, (st Etiketten-Schwin-
del. Deshatb gibt cs nun zwed Miglichkediten: Entweder die POVO-Gruppen {nteghie-
nen sich, was den Verkaug des "Mivoe"-Weins angehit, 4n die bu:tehquden regLond-
Len Netze und anbeiten dont mit, oden sdie Lassen die Finger von diesem Wedn.

libenlegt's euch noch mal. Und dap .hr einen Tag, nach dem win diese Forderung
an euch gestelff haben, Losgefahnen seid zu den Winzen, um gut Wetten zu machen
und um Gesprdchen zwischen chnen und uns zuvorzukommen,. chne irgendjemandem da-
von was zu sagen, {ist ja wohl das genaue Gegenteif von den Offenfieit, die 'dm
immer fondent, Aber auch mit Geschdftsminnischem Taktieren und Geheim-Dipfo-
matie konnt ihr den weitenen Diskussion und den Entscheidung allen Beteiligten
nicht aus dem Weg gehen.

VERTEILERBRIEF DER “VINOC", ANFANG MARZ

Es war auch nicht mdglich, mit allen Win-
zern zu sprechen. Immerhin wurde die Be-
reitschaft bekundet, in Zukunft dafiir Sor-
9e zu tragen, daB die Lieferungen sich
nicht mehr so lange hinauszégern.

Der Spediteur war ganz verwundert: zwei
Monate lang hatte die Beate ihm von Neu-
Isenburg immer wieder versichert, fiir Ei-
le bei unserer Lieferung ldge nun wahr-
Tich kein Grund vor; er solle nur mal in
Ruhe planen, vor allem auch wirklich da-
rauf achten, daB wirklich aller bestellte
Wein vollzdhlig vorhanden sei und nicht
etwa auf den abwegigen Gedanken verfallen,
den Wein, der schon weit liber einen Monat
bei ihm lagerte evtl als Beiladung schon
vorher nach Frankfurt auf die Reise zu
schicken.

Merkt ihr was?

Jedenfalls wars dann iberhaupt kein Problem,
die 12 Tonnen Wein, die schon sehr lange
dort lagerten, innerhalb von 3 Tagen nach
Frankfurt zu transportieren.

Alles schien soweit in Butter, wir konnten
unsere Kunden davon iiberzeugen, daB tat-
sdchlich die okzitanischen Winzer doch
nicht selbst an ihrem Elend schuld sind
(dieser Eindruck wire fast entstanden iber
die doch offenkundige Tatsache, daP diese
Winzer noch nicht mal in der Lage wiren,
ldcherliche 25 Tonnen ihrer Millionen Hek-
toliter innerhalb von 2 Monaten zu verpak-
ken und zu versenden), die neuen POVO-Grup-
pen konnten endlich mit ihrer Arbeit an-
fangen, 2 weitere komplette LKW-Ladungen
waren bestellt und zugesichert, aber wir

miiften “pinktlicher zahlen".

Plinktlicher zahlen ? Merkwiirdig - wir wa-
ren doch nicht im Riickstand mit unseren
Zahlungen? - Aber vielleicht hatten wir da
auch was falsch verstanden oder uns in der
Uberweisungsdauer bei den Banken verschitzt,
das war jedenfalls keine Schwierigkeit.

Dann kamen die 12 Tonnen Wein in Frankfurt
an, und eine Woche spdter flatterten von
den beiden liefernden Winzern Eilbriefe
ins Haus: zwar nett geschriebene, aber im-
merhin doch Mahnungen.

Wir verstanden zundchst mal die Welt nicht
mehr, was da plotzlich wieder los sei, und
dann fiel es uns wie Schuppen von den Au-
gen: die hatten iberhaupt keine Ahnung da-
von, daB ihr Wein 2 Monate lang in Okzita-
nien blockiert worden war, waren der Mei-
nung, der sei ldngst in Frankfurt und mit
Recht sauer, daB das Geld dafiir nicht rii-
berkam,



Wieder 1iefen die Telephone heiB, unsere
Ubersetzerfreunde wurden zwischengeschal-
tet, um die Situation zu kldren - ob die
uns aber den Sachverhalt abgenommen haben,
bleibt dahingestellt.

So langsam fingen wir an, hinter die Dimen-
sionen des falschen Spiels, das da gespielt
wurde, zu blicken: nicht nur wir wurden aus-
getrickst, nein, auch die Winzer selbst,

die "Freunde", um die es doch angeblich

geht und die - wie jeder weiB und immer wie-
der betont wird - doch von Lieferung zu Lie-
ferung jedesmal neu kurz vorm Bankrott ste-
hen - auch die Winzer wurden mal eben zum
Objekt gemacht im "Spiel" (noch mal die
frage: um was geht es eigentlich bei diesem
Spiel, was muB da mit den faulsten Tricks
erhalten werden? Sollte das gemeint sein

@it der "Tiefe der Zusammenarbeit", um die
es angeblich geht - oder hatten die beiden
Winzer einfach das Pech, nicht zum erlauch-
ten Kreis derer zu gehoren, mit denen diese
“tiefe Zusammenarbeit" gesucht wird? Sind
die andern, die "tiefen", vielleicht mit
drin im faulen Spiel, gehdrt das jetzt zur
internen Politik innerhalb der MIVOC, ver-
dammt, was ist das dann fir ein Haufen ge-
worden, wir wollen da endlich durchblicken!)

Mun gut: interpretieren konnen wir spater.
Erstmal weiter im Text (ja,ja - nicht wun-

dern, es geht wirklich noch weiter).

Die Richtung ist ja jetzt schon festgelegt,
trotzdem hat es uns dann geschockt, als vor
gut einer Woche der Uli vom Finkhof die er-
ste selbstandige Lieferung direkt aus Okzi-
tanien bestellen wollte. Nicht die Tatsache
selbst, natiirlich, dariber haben wir uns ge-
freut, beweist sie doch die Tragfahigkeit

des POVO-Konzepts:

zum Selbstkostenpreis durch uns, jeweils

zweimal "Zwischenhandel"

£ Tonnen Wein, und schon ist eine regionale
POY0-Gruppe in der Lage, selbststandig zu
planen und zu handeln - wie schnell kdnnte
2in tragfdhiges Netz quer durch die Bundes-
republik entstehen!! -

furz nach Ulis Anruf in Okzitanien erreicht
ihn ein Rickruf vom Carlo von der VINOC et-
%2 folgenden Inhalts: sie wiirden den Wein
aur unter der Bedingung kriegen, daB sie
wns, der ASH, nichts davon abgeben. Die
25H ndmlich wiirde ab sofort boykottiert.

Zundchst mal haben wir das, ehrlich gesagt,
fUr'n Witz gehalten. Einen schlechten zu-
2=m, Denn was sollte das bedeuten: entwe-
2er wehrt sich das bestehende Netz gegen

Zie - wie auch immer verstandene "Konkurrenz"

Povo: Entwicklung

durch die POVO
wir den Begriff der Konkurrenz an diesem
Punkt kldren, wir fiihlen's nicht so und ver-
stehn's bis heute nicht) - oder man arbei-
tet zusammen, Aber Boykott gegen ein Pro-
jekt? Wo sollte da der Sinn drin liegen?

(verlangt nicht von uns, daP

Wir haben's mittlerweile fast aufgegeben,
nach dem Sinn dessen, was da so alles pas-
siert, zu fragen (ein kleinlicher Racheakt?
Aber warum denn? Eine neue, breit angeleg-
te, deshalb noch nicht durchschaubare Stra-
Tat-
sache ist: das mit dem Boykott stimmt!!!

tegie? - Achselzucken, Achselzucken):

Von der VINOC in Neu-Isenburg sind sdmtliche
Importeure des okzitanischen Weins angerufen
worden mit der Drohung, der ASH nur ja kei-
nen Wein zu liefern, ansonsten seien sie

von dem Boykott ebenfalls betroffen.

Das dies eine so breit angelegte Aktion ist,
hdatten wir vielleicht noch lange nicht er-
fahren, wenn nicht der Hermann von TUWAS,
der in der durch den Boykottaufruf angespro-
chenen Szepe viel stdrker durchblickt als
wir, uns dies vermittelt hdtte. Die TUWAS
GmbH importiert seit ldngerem nicht nur den
Wein, sondern etwa auch Uhren aus LIP, di-
verse Teesorten und makrobiotische Lebens-
mittel. Die zugrundeliegenden Gedanken sind
dhnlich der der POVO. Und so wie wir mit der
Idee der POVO, so hatte (und hat!) die TUWAS
GmbH ihren Dauerclinch mit der VINOC, seit
sie in Okzitanien direkt bestellt. Das Ver-
haltnis zwischen ASH und TUWAS ist sicher
bisher auch nicht das Herzlichste - trotz-
dem verurteilt die TUWAS den ausgesprochenen
Boykott scharf; andere griBere lmporteure
sprechen sich ebenfalls dagegen aus - aber
das soll hier nur am Rande erwahnt sein.

Wir haben, nachdem sich die Boykott-Geriich-

te bestdtigt hatten, sofort in Neu-Isenburg
angerufen, um im direkten Gesprdch mit der

Beate sie zu veranlassen, den jetzt endgil-
tig beginnenden Wahnsinn zu stoppen.

Zu spat!

Wir erfunren, daB die Beate soeben nach Ok-
zitanien abgereist war. Damit war die Sache
fiir uns klar. Um den Boykott wirksam zu ma-
chen, mupte sie sofort an die "Quelle" rei-
sen, jetzt wurden also die Winzer beharkt.

Die Diskussion bei uns dauerte nicht lange:
raus, nur ganz schnell raus aus dieser
Scheife.

Wir haben auf der Stelle ein Telegramm ver-
faBt an die Winzer mit dem Inhalt, daf wir
keinen Wirtschaftskrieg auf dieser Ebene
fiihren wollen, weil uns das politisch als
viel zu heikel erscheint. Damit sie wiede-
rum gegeniiber ihren langjahrigen Freunden
stei-
gen wir von uns aus eindeutig aus aus die-

nicht in Entscheidungszwdnge kommen,
sem zweifelhaften "Geschaft": wir werden
keinen Wein mehr bei diesen Winzern bestel-

len.

Die VINOC soll sich glicklich schdtzen:
jetzt hat sie ihre Winzer wieder fiir sich
ganz alleine.

Und damit konnten wir den Mantel des Schwei-
gens uber diese ungliickselige Geschichte

Der Arger bleibt aber leider. Und
verstarkt sich,

senken,
wenn wir zwischenzeitlich
hdren, mit welchen "Argumenten" Beate und
Rainer (im Bund mit einigen Winzern?) ge-
genliber der Versammlung der MIVOC-Winzer
operieren: wir seien GroBhandler (!) und

- Jetzt kommts - wir wiirden unsere Rech-

nungen nicht pinktlich zahlen.

Nachtigall, ick hor dir trapsen ...

Ligbe Freunde!

Mit dex Idee den POVO sind win
Das ist Euch bekannt. Dea Vomwng geg
zentalisie ek wilten neue G
unsenen Verdsgenclacluogen und unse

fen, Das
Praxes e
Das haben win dn den Diskussionen mit den
Len versucht. Ebenso,
solf.

"Vinoc"

ben wit wis nicht geschent, unsene Posdition

qehen soeben bed Euch edn,
Gestean enfuhnen win, daf die Genpssen dea

"siegen" wirde -

den Wednveatrieb sehn

weditethin grofes Intercdse.

Mut zum Kampd.
Win denken an Euch.

Venceaemos !
ASH-Krebsmihle, Joachim

o Konglekt mit den Genossen dex "Vinpe™

uny £48, wes wollten den Produbtevestadel

-Gengasen Amn wieden kiaxzustel-
dap die POVO kein Konkuvrenzprojebf zus

Sofange dex Konffikt auf der politisch-argumentativen Ebene ausgetragen waade, ha-
zu veataeden und die POVO

affensiv
weiter auszubauen. Den Enfolg: Die casten Besteffungen awtonomes POVO-DEZENTRALEN

"Vinoc" angefangen haben,
kott {dr phzitandschen Wedin geger uns zu organdsceaen.

Filr diese Ebene dex Auselnandersetzung wollen win die politische Veranfiwortung
nicht mitisagen. Wit immes 4 ednem sofohen Kampd zwischen Linken F’m;eum auch
fachender Dnitter und echfer Sieger wire unieken
das Kapital und die politische Rechte in Deutachiand.

Eure Situation dabed wine villig unhaltbar. Ohne die Hintpagninde den Auseinanden-
setzung verstehen zu kinnen, witet {hr gezwungen, Euch zu entacheiden. Und jede
denkbare Entscheidung wite eine Entschecdung gegen Freunde.

Wir kbnnen und wollen Euch nicht zum Spiefbalf typisch deutsches Streitencdien zwi-
schen Linken wenden Lassen. Win haben dalhes diskifient, von uns aus hednen Wein
mehr bed Euch zu bestelfen, mit zwed wednenden Augen, wedd wix wissen, daf unser
Veataich Futes Weins edinerseits fin Fuch von groBer Bedewtung war, andererseifs un-
sene eigene Politik, die wesentlich auf Vernetzung von Projekten abziels, duxch
winkungsvoll unterstitzt wurde.

0b ha die beiden bestellten Liederungen noch ausfihren wollt, stellen wir Euch
fred. An dem Austausch von Tnfonmationen, den win besprochen hatien, haben win

geaaten.

ey Fall, wie auws

"Winoe" datstelfen

Liefesboy-

gemeinsamer Fednd,

UNSER TELEGRAMM AN DIE WINZER




